Sales Engineer, Benelux

Regio Amsterdam

Wij zoeken een gemotiveerde Sales Engineer in de buurt van Amsterdam!

Ons internationale bedrijf, gespecialiseerd in de verkoop van hoogwaardige
werktuigmachines, is opzoek naar een Sales Engineer om ons team te versterken. Voordat u
aan het werk begint, zal ons bedrijf u een training aanbieden om de benodigde vaardigheden
te leren. Ervaring met technische producten en/of commerciéle B2B-verkoop komt hierbij
goed van pas.

Als Sales Engineer bent u verantwoordelijk voor de klanten in de Benelux. Vervolgens krijgt u
de gelegenheid om te werken met klanten in andere Europese landen, evenals in het Midden-
Oosten en Afrika. Bent u outgoing en goed in het opbouwen en onderhouden van langdurige

zakelijke relaties? Wij zijn op zoek naar een ambitieuze en zeer gemotiveerde nieuwe collega
die zich verder wil ontwikkelen!

Functieomschrijving:

Verkoop van draagbare werktuigmachines en accessoires in de Benelux.

Omgaan met klanten en dealers.

Het onderhouden van klantenrelaties en nieuwe klanten werven.

Bellen/bezoeken van klanten om bestellingen, extra verkopen en aanbiedingen van

nieuwe producten bespreken.

Het opstellen van offertes voor de klanten.

e Het oplossen van klachten van klanten door het probleem te onderzoeken en oplossingen
te ontwikkelen.

e Betalingen controleren; follow-up van betalingen met de financiéle afdeling.

Zorgen voor sales omzet.

Rapporteren aan het management team door het indienen van dagelijkse activiteiten.

Vereisten:

e Hbo-niveau, met voorkeur voor een opleiding in Mechanical, Electrical, Industriéle
Techniek of soortgelijke opleidingen.

e Vloeiend Nederlands en Engels (daarnaast zijn andere Europese talen handig).

e Minimaal 2 jaar ervaring met technische producten, technische klantenservice of verkoop
in B2B.
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e Een service-georiénteerd, outgoing, proactief en commercieel persoon die continu een
sterke en langdurige zakelijke relatie kan opbouwen en onderhouden met klanten
Uitstekende communicatieve vaardigheden en gemotiveerd.

Heeft een positieve werkhouding en bereid om continu te leren en verbeteren.

Sterk gevoel van verantwoordelijkheid, heeft organisatorische en planningsvaardigheden.
Sterkte analytische vaardigheden en oplossingsgericht.

Bereid om regelmatig te reizen (ca 20%)

Arbeidsomstandigheden:

e Salaris op basis van de ervaringen en vaardigheden van de kandidaat
e 8% vakantiegeld

e Pensioenregeling

e Auto, laptop en telefoon van de zaak

Als u geinteresseerd bent in deze uitdagende baan, stuur dan alstublieft uw CV en
motivatiebrief naar info@miyajimarecruitment.com (Mevr. Yumiko Miyajima) of bel voor meer
informatie naar +31.6.14690830.

%

MIYA]JIMA RECRUITMENT




